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Nombre(s) y apellidos del
(os) emprendedor(es) ROQUE JULIO PABON MOGOLLON
Cedula de ciudania: 13746544
Programa académico al que CULTURA FISICA
pertenece
Correo Electrénico ripabon@correo.uts.edu.co
Teléfonos celulares 3003800234
Tipo de vinculo con las UTS
Estudiante | | Graduado | | Sector Externo, ¢cudl? | DOCENTE TC
Nombre de su empresa Nombre de su proyecto de emprendimiento
FUNDACION COLOMBIA ELITE | DEPORTE PARALIMPICO UNA EXPERIENCIA
DE VIDA

El Lean Canvas es una herramienta de visualizacién de modelos de negocio pensada para empresas
en fase de arranque o emprendimientos empresariales que estan iniciando. Se enfoca en la
metodologia lean startup, centrada en generar nuevas ideas y llevarlas a prototipado para verificar
si el mercado objetivo puede aprobar estas soluciones que usted esta proponiendo.

El proposito principal de este formato estdndar de plan de negocio Lean Canvas, es ofrecer una
metodologia de ayuda al emprendedor en su propésito de estructurar su plan de negocio, iniciando
con la recopilacion de la mayor cantidad de informacién de cada negocio o proyecto de
emprendimiento y que puedan impactar para la construccion de contenido de cada uno de los 9
cajoncitos que componen el Lean Canvas de su empresa.
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A continuacidn, encontrara el detalle de los 9 elementos que componen el Lean Canvas, para iniciar
la construccidn de cada uno de los 9 cajones del plan de negocio, con base en la informacion recibida
en los 16 mddulos del Diplomado y que pueda impactar la naturaleza y objetivo de cada cajoncito.
El detallado y estudioso diligenciamiento de este formato, va a permitir la construccion de un plan de

negocio equilibrado y sostenible que garantice éxito en su futura gestion comercial.

1. Segmento de Personas en condicién de discapacidad fisica y/o cognitiva:
mercado De estratos 5- 6 / De estratos 3— 4/ De estratos 1 - 2
2. Problema Carencia de actividades de adaptacion fisica y deportiva para la
poblacién en condicién de discapacidad fisica y cognitiva de los
diferentes estratos sociales.
3. Propuesta de Mejorar la calidad del estilo de vida desde la condicién psicomotriz y
valor socioafectiva a través de la iniciacién, desarrollo deportivo y alto
rendimiento en personas en condicién de discapacidad.
4. Actividades Promocion con deportistas reconocidos del sector
clave Publicidad y voz a voz con paraatletas
5. Canales Redes sociales - Voz a voz - Publicidad
6. Flujo de Financiamiento gubernamental para estratos 1 - 2
ingresos Mensualidades clientes3-4y5-6
Aliados estratégicos
7. Estructura de Recurso Humano - Alquiler escenarios - Implementos deportivos -
costos Acceso tecnoldgico
8. Métricas Estadisticas de uso - Permanencia y desercidn - Impacto social -
Referentes de Talento y reserva - Nivel de satisfaccién
9. Ventaja Experiencia en el sector Paralimpico
competitiva Equipo Interdisciplinario

Participacion en las politicas publicas del deporte y la discapacidad
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