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El propósito fundamental de esta propuesta es generar un análisis del aumento de la ventas 

cuando se instalan activos fríos en los establecimientos de consumo y así optimizar  el tiempo en 

el proceso de planeación, organización, dirección y control al momento de ubicar activos 

publicitarios en el mercado como lo son los equipos de refrigeración, ya que la ejecución 

inmediata nos lleva a elevar los índices de ventas. Dicha proceso se llevará a cabo analizando las 

ventas antes y después de la colocación de dichos activos, mostrando  mediante la 

segmentación, el nivel de compra de cada grupo económico después de dicha colocación, para 
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En GASEOSAS HIPINTO, área de A.I.E.M (Administración Integral de Equipos en el Mercado), se intenta 

llegar eficazmente a los clientes en la colocación de equipos de frio; actualmente por diferentes motivos 

como lo son la disponibilidad de activos en planta, disponibilidad de tiempo en el cliente, procesos lentos, 

entre otros, no se ha logrado cumplir con el 100% de solicitudes de préstamo de equipos de refrigeración, 

lo que genera consecuencias negativas para la empresa en los indicadores de ventas y se ve afectada la 
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